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LỜI MỞ ĐẦU 

1. Lý do chọn đề tài 

Kinh doanh xuất bản phẩm là một quá trình đầu tư công sức và tiền của để 

tổ chức các hoạt động mua bán hàng hoá xuất bản phẩm nhằm mục đích có lợi 

nhuận liên tục và không ngừng phát triển.Trong bối cảnh nền kinh tế thị trường, 

các doanh nghiệp hoạt động trong lĩnh vực kinh doanh nói chung, và hoạt động 

trong lĩnh vực kinh doanh XBP nói riêng có những điều kiện thuận lợi để phát 

triển và không ít những khó khăn, thử thách. Nền kinh tế thị trường định hướng 

Xã hội chủ nghĩa dưới sự lãnh đạo của Đảng đã tạo điều kiện thuận lợi cho hoạt 

động kinh doanh XBP. Tuy nhiên, nền kinh tế nhiều thành phần với nhiều lực 

lượng tham gia tạo nên một thị trường xuất bản phẩm đa dạng và phong phú. Để 

tồn tại, phát triển, khẳng định được thương hiệu của mình trên thị trường đòi hỏi 

các doanh nghiệp phải tạo ra được sự đồng bộ giữa các khâu, các giai đoạn trong 

quá trình kinh doanh. Doanh nghiệp không chỉ cần quan tâm tới khâu đầu ra cho 

hàng hóa XBP mà còn phải quan tâm tới các kế hoạch và phương thức khai thác 

hàng hóa. Bởi hoạt động khai thác đóng vai trò quan trọng đối với hoạt động 

kinh doanh của doanh nghiệp, không những là khâu đầu tiên quyết định đến hiệu 

quả kinh doanh mà còn ảnh hưởng đến quá trình hưởng thụ tri thức của người 

tiêu dùng. 

Để tìm hiểu cụ thể hơn về hoạt động khai thác hàng hóa của một doanh 

nghiệp cụ thể, em đã lựa chọn Công ty Cổ phẩn Phát hành sách TP.HCM – chi 

nhánh Hà Nội, gọi tắt là Công ty Fahasa Hà Nội với đề tài: “Hoạt động khai 

thác mặt hàng sách của Công ty Cổ phẩn Phát hành sách TP.HCM – chi 

nhánh Hà Nội”  
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2. Mục tiêu của đề tài 

Tìm hiểu lý luận chung về hoạt động khai thác, nghiên cứu, đánh giá thực 

trạng hoạt động khai thác mặt hàng sách tại Công ty cổ phần Phát hành sách 

Thành phố Hồ Chí Minh FAHASA – Chi nhánh Hà Nội; tìm ra những ưu điểm, 

những hạn chế và nguyên nhân để từ đó đề xuất một số giải pháp nhằm nâng cao 

hiệu quả hoạt động khai thác mặt hàng sách tại công ty. 

3. Đối tượng và phạm vi nghiên cứu 

Đối tượng nghiên cứu của đề tài là hoạt động khai thác các mặt hàng sách 

dưới dạng in ấn truyền thống. 

Phạm vi nghiên cứu của đề tài là Công ty cổ phần phát hành sách Thành 

phố Hồ Chí Minh FAHASA – Chi nhánh Hà Nội 

4. Phương pháp nghiên cứu 

Trong quá trình nghiên cứu trên cơ sở phương pháp duy vật biện chứng và 

duy vật lịch sử, em đã sử dụng thêm các phương pháp nghiên cứu sau: 

- Phương pháp phân tích tổng hợp 

- Phương pháp thống kê 

- Phương pháp so sánh 

5. Bố cục của khóa luận 

Ngoài phần mở đầu và kết luận, khóa luận được chia thành 3 chương: 

Chương 1: Nhận thức chung về khai thác mặt hàng sách 

Chương 2: Thực trạng hoạt động khai thác mặt hàng sách tại Công ty cổ phần 

phát hành sách Thành phố Hồ Chí Minh – Chi nhánh Hà Nội 

Chương 3: Giải pháp nâng cao hoạt động khai thác mặt hàng sách ở Công ty cổ 

phần phát hành sách Thành phố Hồ Chí Minh – Chi nhánh Hà Nội 
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Trong thời gian hoàn thành khóa luận, em xin cảm ơn sự giúp đỡ tận tình 

của cô giáo Ths. Đặng Thị Toan – Phó phòng Đào tạo, các thầy cô trong khoa 

Xuất bản – Phát hành trường Đại học Văn hóa Hà Nội, cùng sự giúp đỡ nhiệt 

tình của các cô chú, anh chị làm việc trong Công ty cổ phần Phát hành sách 

Thành phố Hồ Chí Minh FAHASA – Chi nhánh Hà Nội. 

Trong quá trình nghiên cứu, do còn nhiều hạn chế về lý luận cũng như thực 

tiễn, em mong nhận được sự góp ý của thầy cô và các bạn để đề tài khóa luận 

được hoàn thiện hơn. 
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